
Promotion 
Relation club/municipalité 
½ journée ou 1 journée

Fiche actions

OBJECTIFS

DEMARCHE

NE PAS OUBLIER

TENNIS CLUB/ELUS LOCAUX

✓ Promouvoir le tennis et le club

✓ Optimiser les relations entre le club et les élus

✓ Améliorer l’image du club

✓ Organiser une animation sur une ½ journée ou une journée
✓ Prévoir un programme de la journée et le communiquer lors de l’invitation

✓ Inviter les élus

✓ Informer les adhérents

✓ Mobiliser les adhérents pour cette journée

✓ Communiquer sur la journée et prévoir un reportage (presse)

✓ Inviter les adhérents. Possibilités de proposer un tarif au prix coutant pour le 
buffet froid afin de limiter les charges pour le club 

✓ Contacter la presse locale 

✓ Solliciter les adhérents pour prêter des raquettes aux élus

MOYENS

✓ Moyens humains : Le Comité de Direction pour la préparation - un enseignant 
pour l’encadrement des animations – deux bénévoles pour le service

✓ Moyens matériel : Deux terrains, des balles et des raquettes de prêt, cônes et cibles.

✓ Moyens financiers : Pot d’accueil 50€ et buffet froid 100€

✓ Exemple de programme :
- 9h Pot d’accueil et présentation du club (organigramme, effectifs, objectifs et vocations)
- 9h30 démonstration école de tennis
- 10h atelier précision pour les élus
- 10h30 matchs double mixte (élus/adhérents) avec format très court
- 12h30 buffet froid 
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